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Offre d’emploi 

Responsable Commercial, en CDI H/F 

 

• Qui sommes-nous ? 

Expert incontournable en matière de conseils et de formations aux entreprises du 

secteur bois, nous accompagnons les entreprises de la filière dans leur 

développement (optimisation de la production, nouvelles technologies, projets 

d’investissement, études des matériaux…) 

Nous avons également développé notre propre laboratoire d’essais multi matériaux 

pour l’évaluation des performances des produits de la construction (menuiseries, 

garde-corps, isolants…) afin d'élargir notre activité à d'autres catégories d'entreprises 

et compléter ainsi notre offre. 

Nous pouvons ainsi garantir à nos clients une solution à la fois complète et sur-

mesure. 

 

Au cœur de cette démarche, nous avons développé le label ProcimeUp, une 

solution innovante pensée pour les entreprises de menuiserie bois et bois alu. Ce 

label unique valorise le savoir-faire des menuisiers, renforce leur crédibilité auprès des 

clients et structure leur activité grâce à des outils digitaux simples, efficaces et 

performants. 

 

• Mission 

Dans le cadre d’un départ à la retraite, nous recrutons un(e) Responsable 

commercial (e). 

Rattaché(e) au dirigeant de la structure, votre mission sera de développer le label et 

son réseau dans l’objectif d’accroitre le rayonnement du label qui a, aujourd’hui, 

une dimension nationale.  

• Prospecter des entreprises et les accompagner dans la démarche de 

labellisation  

• Prescrire le label auprès des organismes extérieurs (bureau de contrôle, 

architectes…) 

• Animer le label (organisation des journées annuelles, reporting mensuel, 

projection de développement)  

• Organiser des actions collectives à destination des entreprises : journées 

techniques, formations, mise en groupement d'entreprises… 

• Accompagner les entreprises sur le plan technique 
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• Profil recherché 

Vous avez un profil Technico-commercial, chargé d'affaires, chef de projet et /ou 

une expérience entre 3 et 5 ans. 

Vous faites preuve d'autonomie, de rigueur et de sens de l’organisation.   

Vous aimez être sur le terrain auprès des entreprises et des partenaires pour les 

accompagner dans leurs projets sur le long terme. 

 

• Autres informations 

. Salaire selon expérience 

. Poste basé à Valence (Rovaltain Gare TGV) 

. Des déplacements sont à prévoir sur la France entière (découchés possibles). 

 

• Avantages 

Petits + : participation, tickets restaurant, flexibilité horaire, véhicule de service, 

mutuelle et un environnement bienveillant 

 

• Postuler 

Vous vous reconnaissez dans ce profil et souhaitez rejoindre une entreprise à taille 

humaine en intégrant une équipe dynamique d'une vingtaine de personnes ? Pour 

postuler à l'une de nos offres d'emploi en cours ou déposer une candidature 

spontanée merci de transmettre votre CV ainsi que votre lettre de motivation à 

l'adresse recrutement@ceribois.com  

Pour plus d'informations, vous pouvez contacter le 04 75 58 59 50 

 

 

 

 


